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東鯖江FAX.0770-64-1844参加申込は
FAXにて！

（　　　　　　）　　　　　　　̶

□ 参加する □ 別日程希望

（　　　　　　）　　　　　　　̶

（お役職:　　　　　　　　）

（お役職:　　　　　　　　）

御 社 名

ご 希 望

参加者名

参加者名

住 所

T E L

F A X

：

：

：

：

：

：

：

ハイアス&カンパニー株式会社 〒108-0071 東京都港区白金台3-2-10 白金台ビル6F
TEL:03-5308-0281　FAX:03-5423-5677主催： 株式会社佐野組 〒919-1513 福井県三方上中郡若狭町三田27-27-1

TEL：0770-64-1752　FAX：0770-64-1844共催：

住 宅 会 社 様 向 け

住宅事業差別化
実践セミナー 開場：13:00 開始13:30 ※休憩時間含む12.11水

越前会場

13:00~17:00

サンドーム福井
福井県越前市瓜生町5-1-1 TEL.0778-21-3106

セミナー
内容

いい住宅を作ってもお客様に伝わら
なければ意味がない！！
「いいものを作れば売れる」なんて時代は住宅業界でも終わっているのでは無いで
しょうか。営業力強化こそが、今後の縮小する住宅市場では必須となります。
営業現場で「すぐ」に使える、「営業シナリオ」を事例を交えながらご紹介させていただきます。

無料無料
明日から出来る自社の販売力アップ、提案力アップ手法
個客の購買心理を抑えた営業手法の具体例
自社の商品力を効果的に訴求する方法論（フレーミング手法）
施主向けプレゼンツール無料進呈

明日から出来る自社の販売力アップ、提案力アップ手法
個客の購買心理を抑えた営業手法の具体例
自社の商品力を効果的に訴求する方法論（フレーミング手法）
施主向けプレゼンツール無料進呈

砕石による締固めで地盤全体で強度を作り出す

六価クロム発生リスクゼロ
資産目減りリスクなし
施工後試験全棟実施
液状化軽減効果が立証

強度ＵＰ！
一回打ち

だから継ぎ目が
ない！

基礎断面図

基礎から変える
省エネ時代の断熱
自然エネルギーの有効活用
コンクリート打設が1度で完了
耐久性が大幅に向上


